שיווק

שיעור מס' 1


כלכלה

שיעור מס' 11


תאריך: 28.4.06
יחידה ? – המודל הקיינסני
מדיניות מוניטארית (מ"מ) ומדיניות פיסקאלית (מ"פ) (המשך)
גם על מ"מ וגם על מ"פ ניתן לדבר כמדיניות מרחיבה / מצמצמת היקף פעילות כלכלית:

מ"מ מרחיבה: הורדת ריבית, צעדים להגדלת אמצעי התשלום במשק.

מ"מ מצמצמת: העלאת הריבית, צעדים לצמצום כמות הכסף בשוק.

מ"פ מרחיבה: מדיניות שמביאה לגידול ב G (הוצ' הממשלה לצריכה ציבורית) ולקיטון T (צמצום גביית מיסים). אם עושים את אחד משני הצעדים או את שניהם – הגרעון גדל / העודף קטן.
מ"פ מצמצמת: קיצוץ בהוצ' התקציב הממשלתי (G() ו/או הגדלת גביית המיסים (T() – צעדים המביאים לצמצום גרעון (אם היה תקציב מאוזן עובדים לעודף). 

יכול להיות שגם מ"מ וגם מ"פ תלכנה לאותו כיוון (שתיהן מרחיבות / מצמצמות) ויכול להיות שהן הולכות בסתירה (אחת מרחיבה והשניה מצמצמת). הליכה בכיוונים מנוגדים זה לאו דווקא לשלילה. 
עד עכשיו במאקרו הדגש היה על מה היה – מה היה בשנה החולפת (מה היתה הצריכה, מה היו השימושים בתוצר...). המדידה היתה בדיעבד – מה היה בעבר. זו חשבונאות לאומית. (Ex – Post). יותר חשוב העתיד – מה יהיה. לחזות את העתיד זה חלק מהמאקרו. 

כדי לדעת מה יהיה יש צורך קודם באבחון מצב: מה יקרה ל GNP (יגדל / יקטן), מה יקרה להיקף התעסוקה (ישתפר / יורע), מה יקרה לאינפלציה? עובדים מבדיעבד לעתיד. תכנון Ex – Ante. נוקטים במדיניות נוכח מה אני חושב שיהיה בלי שאתערב. אם לא מוצא חן בעיני מה שאני חושב שיהיה אני מפעיל את כלי המדיניות שלי (מ"מ ומ"פ) לתיקון המצב. אם להערכתי האינפלציה תעלה אני אנקוט בצעדים מתקנים מראש. 
המודל הקיינסני

קיינס – לורד אנגלי שחווה את המשבר הכלכלי של שנות ה – 30 של המאה הקודמת. שפל כלכלי עמוק שפקד את העולם בתקופה שעוד לא ידעו לטפל בסוג כזה של משברים. 
היקף הפעילות הכלכלית מושפעת / נקבעת ע"י היקף הביקוש המצרפי. היקף הביקוש המצרפי הוא שקובע מה תהיה היקף הפעילות הצפויה. מה יהיה בעתיד נקבע לפי הביקוש המצרפי. 

לכן הנעלם הראשון שצריך למצוא – מה יהיה היקף הביקושים המצרפי. ביקוש מצרפי AD (Aggregate demand) / E (Expenditures). ביקוש זה כשאתה מוכן להוציא כסף. ביקוש מצרפי זה סה"כ הביקושים של כל הסקטורים (כל המגזרים במשק). 

במשק ישנם כמה סקטורים (מגזרים). לכל מגזר ביקוש לסחורות ולשירותים משלו. נמצא מה הביקוש של כל סקטור וסקטור בנפרד, נסכום אותם יחד ונמצא את הביקוש המצרפי. 

למען הפישוט נניח 3 הנחות:
I. משק סגור ללא ממשלה






II. משק סגור עם ממשלה






III. משק פתוח

1. משק סגור ללא ממשלה

2 סקטורים: (משקי הבית – ביקוש לצריכה פרטית (מוצרי צריכה פרטית)  (הפירמות העסקיות – ביקוש לנכסי השקעה (מבנים, מכונות, מלאים, ציוד). הפירמות לא צורכות – הן משקיעות. 
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C – עקומת הביקוש של משקי הבית, I – עקומת הביקוש של הפירמות

נבנה את C ואת I בנפרד. 

C – עקומת הביקוש של משקי הבית לצריכה פרטית:

נתחיל ממשק בית אחד. הביקוש הוא לכלל הסחורות והשירותים (להבדיל ממיקרו, שם הביקוש היה למוצר בודד). הביקוש של משקי הבית הוא פונקציה של רמת הכנסה (Y), שיכולה להיות משכר עבודה או מהון. מה שקובע זו ההכנסה הפנויה (Yd). במשק סגור ללא ממשלה אין מיסים ולכן Yd=Y. 
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נטייה שולית לצרוך (נש"צ)Marginal Propensity to Consume  (MPC)
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נטייה שולית לחסוך (נש"ח) (MPS) Marginal Propensity to Save 
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נטייה ממוצעת לצרוך (נמ"צ) (APC) Average Propensity to Consume

[image: image6.wmf]Y

C

APC

=


נטייה ממוצעת לחסוך (נמ"ח) (APS) Average Propensity to Save
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∆C – שינוי בביקוש משקי הבית
C – סה"כ הוצאות
∆Y – שינוי בהכנסה


Y – סה"כ הכנסות
∆S – שינוי בהוצאה לחיסכון

ישנם כמה קשרים אפשריים בין הכנסה וביקוש (מודלים שונים להתנהגות משפחתית):
· כל ההכנסה קודש להוצאה פרטית C=Y. כל שקל מההכנסה צורכים, אין מחר.
עקומת הביקוש במקרה זה תראה:
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העקומה מראה כמה רוצה להוציא המשפחה על צריכה פרטית בכל רמה של הכנסה.

כשהמשפחה תקבל תוספת להכנסה – תגדל ההכנסה וגם ההוצאות על צריכה משפחתית יגדלו. הם יגדלו באותו גודל תוספת. עוברים מ A ל B. אם למשפחה מקטינים את ההכנסה ההוצאות על צריכה משפחתית יקטנו באותו היקף הקיטון (עוברים מ B ל A). 

במקרה זה הנטייה השולית לצרוך MPC=1. בכל נקודה ונקודה על עקומת הביקוש MPC=1. 
המשפחה לא חוסכת כלום ולכן הנטייה השולית לחסוך MPS=0. 
תמיד נכון ש 
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במקרה זה הנטייה הממוצעת לצרוך APC=1 ולכן נכון לטעון ש 
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מאחר שהמשפחה איננה חוסכת גם הנטייה הממוצעת לחסוך APS=0 וגם 
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· גם חוסכים. לא מוציאים את כל ההכנסה על צריכה. 
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. b הוא השיפוע של C – הנטייה השולית לצרוך. 
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. כשנשנה את ההכנסה ב 1 ₪ המשפחה תשנה את ההוצאה לצריכה פרטית ב 80 אג'. 
עקומת הביקוש במקרה זה תראה:
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 ולכן 
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אם אין הכנסות גם אין הוצאות (זו משמעות העובדה שהעקומה יוצאת מראשית הצירים). 
נטייה שולית לצרוך 
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, משמע – תוספת להכנסה (∆Y) של 100 ₪ יגדילו ב 80 ₪ את ההוצאה לצריכה פרטית. 20 ₪ הלכו לחיסכון. 
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גם כאן חייב להתקיים 
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הנטייה הממוצעת לצרוך: 
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הנטייה הממוצעת לחסוך: 
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· גם כשההכנסה היא אפס ישנה הוצאה על צריכה. המשפחה חייבת להתקיים גם אם אין לה הכנסה. 
עקומת הביקוש במקרה זה לא מתחילה מראשית הצירים:
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ישנו סכום מסוים הדרוש לקיום פיזי (מזון וקורת גג). לשם הדוגמה נניח 3,000 ₪ בחודש. 
C הוא לא רק פונקציה של Y אלא יש גם גודל קבוע (A). 
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. אצל המשפחות הקודמות A=0 ולכן התעלמנו ממנו. 
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ישנו סכום מינימום הדרוש כדי להתקיים. אם יהיה למשפחה מעבר לסכום הזה היא תוציא על צריכה פרטית מעבר לסכום המינימום. 

בכל מקרה ש C הוא קו ישר (=שיפוע קבוע) הנטייה השולית לצרוך תהיה ללא שינוי 
[image: image31.wmf]8

.

0

=

=

D

D

=

b

Y

C

MPC

. והנטייה השולית לחסוך תהיה 
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הנטייה הממוצעת לצרוך 
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: בהכנסות נמוכות יחסית APC>1 (הנטייה הממוצעת לצרוך > 1); בהכנסות גבוהות APC<1. נדגים מספרית:
Y=1,000: 
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Y=100,000: 
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באינסוף (בהכנסות גבוהות מאוד) APC נוטה להיות שווה ל MPC. 
הנטייה הממוצעת לחסוך APS איננה קבועה. משתנה מנקודה לנקודה על העקומה: בהכנסות נמוכות APS שלילי (הנטייה הממוצעת לחסוך היא שלילית); בהכנסות גבוהות APS הופך לחיובי. 
נדגים עם שתי הכנסות:

	Y
	C
	APC
	S
	APS
	

	1,000
	3,800
	3.8
	(2,800)
	(2.8)
	

	100,000
	83,000
	0.83
	17,000
	0.17
	


באיזו רמת הכנסה למשפחה הזו יהיה חסכון אפס (S=0)? שתי אפשרויות למצוא תשובה:
אפשרות ראשונה: חסכון S=0 מתקיים כאשר C=Y (כל ההכנסה מוצאת על צריכה פרטית).
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Y=15,000
אם ההכנסה = 15,000 ₪ ( 
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אפשרות שניה:  פונקצית הביקוש של המשפחה היא 
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 וממנה ניתן לנסח פונקצית חיסכון: 
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במקום S נרשום 0: 
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Y=15,000
בשתי הדרכים מצאנו שברמת הכנסה של 15,000 ₪ החיסכון של המשפחה הוא אפס.

החיסכון של המשפחה הוא תמונת ראי של עקומת הביקוש:
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שיפוע של 0.8, מזה נובע החיסכון:
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אם למשפחה יש הכנסה 0 היא מוציאה 3,000 על צריכה ( חיסכון שלילי.
עד להכנסה של 15,000 ₪ חיסכון המשפחה שלילי. ב 15,000 ₪ החיסכון = 0. 

בהכנסה שגדולה מ 15,000 ₪ החיסכון חיובי. ככל שההכנסה תגדל החיסכון יגדל. 

*********

במציאות סביר להניח שההתנהגות תהיה שונה. תסביר שהעקומה לא תהיה ליניארית. 
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השיפוע MPC לא קבוע – הנטייה השולית לצרוך הולכת ופוחתת ככל שההכנסה גדלה. 
ברמות הכנסה נמוכות – כל שקל נוסף שארוויח אגדיל גם את ההוצאות שלי בעוד שקל.

בהכנסה של 3 מיליון – כל מיליון נוסף שאקבל כבר בטל בשישים הסכום שאגדיל את ההוצאות שלי, ולכן המיליון הנוסף הולך לחיסכון. 
*********

הנחה – במשק מיליון משקי בית. לכולם אותה פונקצית ביקוש (
[image: image46.wmf]Y

C

8

.

0

000

,

3

+

=

). 
צריך למצוא את פונקצית הביקוש של מיליון משקי בית:
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 והכל במיליונים. רק 0.8 נשאר 0.8 (כי זה שיפוע).
I – עקומת הביקוש של הפירמות העסקיות לנכסי השקעה:
הגורמים המשפיעים על רצון הפירמה להשקיע בשנה הבאה: הביקוש, גידול באוכלוסיה, שער ריבית. פירמות לוקחות אשראי ומשקיעות. לכן גובה שער הריבית בו היא יכולה לגייס הלוואות משפיע על רצונה להשקיע (ריבית גבוהה ( כדאיות לקחת הלוואות פוחתת ( רצון להשקיע קטן יותר).
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 R – שער הריבית. ציפיות – מה צופן בחובו העתיד (נראה ורוד ( הרצון להשקיע יגדל, נראה שחור ( לא רוצים להשקיע).
משמעות הריבית: בריבית מסוימת נרצה להשקיע סכום מסוים. קיים מתאם שלילי בין גובה הריבית ובין הרצון להשקיע (בשער ריבית נמוך רוצים להשקיע יותר).

נניח I=1,000 וריבית R=5%:
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נטייה שולית להשקיע Marginal Propensity to Invest  (MPI)
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ב I=1,000 ו R=5% הנטייה השולית של הפירמות להשקיע היא אפס 
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AD – עקומת הביקוש של המשק:
ביקוש הפירמות קבוע, ולכן לכל C נוסיף סכום קבוע של I (I=1,000) ונקבל את 
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עקומת הביקוש המצרפית: AD0=4,000+0.8Y. השיפוע של הביקוש המצרפי (0.8) שווה לשיפוע של C. ההבדל בין C ו AD הוא החותך של הפונקציה – מאיזה נקודה מתחילים את הפונקציה על הציר. קיבלנו את עקומת הביקוש המצרפי גם בנוסחה וגם בגרף. 
רמת הפעילות בשנה הבאה זה Y של השנה הבאה. מזה תיגזר התעסוקה ומזה יגזרו הלחצים האינפלציוניים. רמת הפעילות תיקבע בהתאם לביקוש המצרפי. 

מצאתי את עקומת הביקוש (אני רואה כמה רוצים להוציא כל הסקטורים בכל רמה של פעילות כלכלית). מה עם עקומת ההיצע? ההיצע זה התל"ג (כמות הסחורות והשירותים). ההיצע זה הציר האופקי Y. נעביר מראשית הצירים קו ישר שהשיפוע שלו 450. כל הנקודות על הקו נמצאות במרחק זהה משני הצירים. הקו הזה יאפשר לקרוא את Y לא רק על הציר האופקי אלא גם על הציר האנכי. 
שיווי משקל במשק סגור: המשק צריך להגיע לשיווי משקל, לשם כך חייב להיות שוויון בין הביקוש וההיצע:
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המשק יגיע לשיווי משקל כשרמת התוצר תהיה 20,000. 

Y שיווי משקל יסומן Ye. אם המשק ייצר סחורות ושירותים בסכום של 20,000 ₪ זה יהיה בדיוק הביקוש. לא יהיה לא עודף היצע ולא עודף ביקוש. בפיתרון הגרפי מסומנת נקודה AD=Y. 
משמעות השיווי משקל:
אם היו מייצרים 18,000 ( היו עודפי ביקוש שאינם מסופקים





אם היו מייצרים 30,000 ( היו עודפי היצע שלא היה להם קונה

הציפיות לעתיד: צופים עתיד ורוד. הריבית לא השתנתה. שינוי הציפיות בא לידי ביטוי ב I. במקום I=1,000 יהיה עכשיו I=2,000. שיווי משקל יעלה,  GNPיעלה. הביקוש המצרפי היה AD0=4,000+0.8Y ועכשיו הוא AD1=5,000+0.8Y. 

בשיווי משקל חייב להתקיים
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שיווי משקל חדש ברמת תוצר 25,000. 

GNP גדל מ 20,000 ל – 25,000. היקף הפעילות הכלכלית גדל. 
הבעיה – הכל התחיל מציפיות המשקיעים. רק רצון הפירמות להשקיע הוא שהשתנה 
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על כל שקל שהמשקיעים הגדילו את ההשקעה הפעילות הכלכלית גדלה ב 5 ₪. זהו מכפיל הפעילות הכלכלית (K) – השפעת הגידול בביקוש להשקעה הגדיל את הפעילות הכלכלית ביחס כפלני. 

מכפיל הפעילות הכלכלית = מכפיל המודל הקיינסני = 
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נראה למה קיבלנו מכפיל 5:

	שלב
	∆I
	∆C
	∆Y
	

	1
	1,000
	-
	1,000  (יצרני ציוד)
	ציפיות ורודות של המשקיעים, קונים ציוד ב 1,000. הכנסתם של יצרני הציוד גדלה ב 1,000

	2
	
	1,000*0.8=800
	800  (פראדה וכו')
	ליצרני הציוד גדלו ההכנסות. הם פועלים לפי מודל הכנסתי (C=3,000+0.8Y) ומוצאים על צריכה פרטית

	3
	
	1,000*0.82=640
	640
	לפראדה וכו' (ספקי הצריכה) גדלו ההכנסות ובהתאם הם מגדילים צריכה פרטית

	4
	
	1,000*0.83=512
	512
	

	
	1,000
	4,000
	5,000
	


בעקבות הציפיות הוורודות והגדלת ההשקעה באו הסבבים הבאים של הפעילות הכלכלית. 
∆Y זה טור גיאומטרי יורד. יש לזה נוסחה: 
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אם הנטייה השולית לצרוך היא 1,000 ( המכפיל הוא 5

אם ∆Ye = ∆I (1,000) * K (5) ( Ye חדש = 5,000

אם MPC הוא 0.6: 
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אם MPC הוא 0.9: 
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המכפיל פועל לשני הכיוונים: I היה 1,000 וגדל ל 2,000. הוא יכול היה גם לרדת ל 800 ( הפעילות תקטן. 
המכפיל יפעל גם אם השינוי לא היה ב I אלא היה ב C. במצב ההתחלתי היה: 
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נניח שמשקי הבית הם ששינו את התנהגותם – רוצים להגדיל את הסכום שהם מוצאים ברמת הכנסה אפס:  
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Ye יגדל ב 2,500

הגידול בביקוש המצרפי היה 500  
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הפעילות הכלכלית תגדל ב:
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נניח שגם משקי הבית וגם הפירמות משנים התנהגות:
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 רמת הפעילות הכלכלית תגדל ב 3,500. 

יכולים להיות מקרים שאחד חיובי והשני שלילי (למשל ∆C חיובי ו ∆I שלילי). 
ישנם 2 סוגים של שינויים: אקסוגני ואנדוגני. אקסוגני – חיצוני למערכת; אנדוגני – פנימי למערכת. המערכת זהו הגרף בו מופיע Y ומולו AD\I\C. 

כל מה שמופיע בין הצירים זה אנדוגני למערכת. Y גדל / קטן זו תזוזה על העקומה. 

אם חל שינוי במשתנה אחר (לא על הצירים) כל העקומה זזה. ציפיות לא מופיע על הצירים ולכן זה שינוי אקסוגני (שינוי של העקומה). כל השינויים של ∆AD הם שינויים אקסוגניים. 

שני השינויים שעשינו בדוגמה שניהם אנדוגניים:
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נוסיף שיפוע גם ל I:
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.

0

=

MPI


המשקיעים פה אינם צמחונים. ה I היה אופקי (מקביל לציר האופקי) עכשיו הוא עולה בשיפוע. משמעות השיפוע – אם Y יגדל לא הגיוני שנרצה להשקיע אותו סכום. 
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כדי לחדש ציוד / לשמר את הקיים ההשקעה המינימלית הנדרשת היא 2,000 ₪. אם הפעילות במשק תגדל ירצו המשקיעים להגדיל את ההשקעה ולא רק לשמר את הקיים. 
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הנטייה השולית להוציא של כל הסקטורים יחד מסומנת MPAD או MPE
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כשדיברנו על המכפיל הוא היה בהנחה ש 
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, שניהם מקבילים. אבל אם אינם מקבילים (ול I יש שיפוע) קובע השיפוע של AD וזו הנוסחה: 
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משקי הבית והשפעת הריבית

גם משקי הבית (ולא רק הפירמות) מושפעים מהריבית. חלק מהקניות של משקי הבית נעשות באשראי. אם הריבית בשוק עולה משקי הבית יוציאו פחות על צריכה.

כש R=3% היה שווה לקחת הלוואות ולהחליף רכב כל שנה. אבל כש R עולה מימון הרכב בריבית עולה המון ( דוחים את החלפת הרכב. 
ריבית על המשכנתה נמוכה ( שווה לקחת אותה ולשדרג דיור; ריבית על המשכנתה גבוהה ( לא שווה לקחת, שדרוג הדירה ידחה.
שינוי הריבית משפיע קודם על המשקיעים. הם מממנים את כל פעילותם באמצעות הלוואות. בשוליים זה גם משפיע על משקי הבית. 
למכפיל עצמה גדולה יותר (גדול יותר) ככל ש MPC גדול יותר





ככל ש Y גדל (ההכנסה גדלה) ( APC קטן
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