שיווק

שיעור מס' 1


כלכלה

שיעור מס' 9


תאריך: 7.4.06
יחידה 10 – מסחר בינ"ל (המשך)
הפרעות על הסחר
כל המדינות המשתתפות במסחר הבינ"ל מפיקות תועלת. אם זה כל כך טוב למה במציאות מציבים מכשולים בפני המסחר הבינ"ל?

ישנן הפרעות משני סוגים:

1. מכסי מגן – מדינות מטילות מכסים על היבוא אליהן

2. מכסות יבוא (קווטה) – מדינות קובעות מהי הכמות המקסימלית ממוצר מסוים שמותר לייבא לאותה מדינה
שתי המכסות מצמצמות את המסחר הבינ"ל ומקטינות את מידת התועלת ממנו. אפשר לקבוע מכס מגן כל כך גבוה / מכסת יבוא קטנה מאוד שימנעו יבוא כמעט. 
למה גורמים מכסי המגן / מכסות היבוא?
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במצב ההתחלתי לא היה מכס ולא היו מכסות יבוא. ההנחה שאנו מניחים היא שהמוצר רק מיובא ועל היבוא אין מגבלות (המוצר לא מיוצר ע"י יצרנים מקומיים). המדינה שמייבאת אותו לא משפיעה על המחיר הבינ"ל. המחיר בעולם הוא PW. עקומת ההיצע של המוצר המיובא היא גמישה לחלוטין בגובה המחיר בעולם (S0). עקומת הביקוש של תושבי המדינה היא D. A נק' שיווי משקל: הכמות המיובאת Q0 והמחיר לצרכן PW. 
הטלת מכסי מגן: מכס זה מס עקיף. מטילים מכס פר יחידה בגובה P1. בעקבות הטלת המכס עקומת ההיצע זזה ל S1 – זזה בגובה הפרש המכס שהוטל. נוצר שיווי משקל חדש B: המחיר לצרכן עלה ל P1, הכמות המיובאת קטנה ל Q1 ( פגיעה ברווחת הצרכנים. 
ככל שגבוה יותר סכום המכס ( המחיר לצרכן יהיה גבוה יותר ( תצומצם הכמות המיובאת. 
קביעת מכסות יבוא: קובעים את הכמות המקסימלית שמותר לייבא למדינה מהמוצר. כדי להשוות עם חלופת מכסי המגן המכסה תהיה Q1 ועקומת ההיצע לאחר קביעת המכסה תהיה S. שיווי המשקל יהיה בנק' B: הכמות המיובאת Q1 במחיר P1. 
הבדל בין שתי החלופות: מנקודת ראותו של הצרכן הוא אדיש בין שתיהן. מנק' ראות היבואנים והממשלה (תקציב המדינה): בחלופת המכס הממשלה קיבלה סכום כסף – קיבלה מס ליחידה מוכפל בכמות. סכום התקבולים שזרם להכנסות המדינה מהטלת המס מסומן [image: image2.emf]. היבואן גבה מהצרכן P1, חלק העביר לממשלה (הרווח שלו קטן) והממשלה משקיעה את הכסף בדברים שישפרו את רווחת התושבים כולם. בחלופת מכסי היבוא נוצרו רווחי מכסות שזרמו לכיסם של היבואנים. שטח רווחי המכסות מסומן [image: image3.emf]. אותם מאושרים שקיבלו את רישיונות היבוא נהנים מרווחי המכסות. הכסף ישפר את רווחת היבואנים בלבד. 
רישיונות יבוא ניתן לנפק מבלי להזרים לכיסם של מקבלי הרישיונות את הרווחים – הממשלה מפרסמת מכרז לרישיון היבוא. המכרז פותח תחרות בין היבואנים, יש להניח שבתחרות משוכללת ביניהם הם ישלמו סכום מסוים לממשלה בגין הרישיונות ([image: image4.emf]). הסכום יזרום עכשיו לרווחת המדינה. 

יבואן שיש לו בלעדיות נמצא על עקומת S0 ומוכר לפי נק' A. 

נשנה את ההנחה – מוצר מיובא והמדינה שמייבאת אותו כן משפיעה על המחיר בשוק העולמי (סין לדוגמה). 
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נק' שיווי משקל A (P0, Q0). 
אם יקבעו הסינים מכסי מגן S0 תזוז ל S1: המחיר לצרכן המקומי יעלה (P1) והכמות המיובאת תקטן (Q1). המחיר לצרכן יעלה אבל לא יעלה במלוא גובה המכס ליחידה – המכס מתחלק בין הצרכן והיבואן.  
אם יקבעו הסינים מכסות יבוא Q1, עקומת ההיצע תהיה S. הסכום [image: image6.emf] יתחלק בין הצרכנים והיבואנים. 
צידוקים להתערבות ממשלתית במחסר בינ"ל

צידוקים אמיתיים (טובים):

· תעשיות ינוקא (Infant Industry). בעולם יש כל הזמן חידושים ופיתוחים טכנולוגיים וישנה משמעות למי נכנס ראשון. אם מדינה מקדימה אותי ונכנסת לשוק טכנולוגי קצת לפני אני צריך להגן על התעשייה שלי שעתידה להיוולד . אם אני מאמין שלתעשיה שלי צפוי עתיד ורוד בתקופת הביניים אני אגן עליה (אמנע ממנה מתחרים פוטנציאלים). בעתיד יהיה לה יתרון יחסי ואז אסיר את ההגנה. 
ברעיון הזה 2 כשלים: (ברגע שהרגלתי את הינוקא להגנה הוא ירצה אותה גם כשהיה בן מאה. קשה להשתחרר מהגנות בעתיד  (בשביל צידוק לתעשיית ינוקא חייב הענף שיהיה לו בעתיד יתרון יחסי. פקיד ממשלתי הוא שקובע אם לענף יש יתרון יחסי. מנין לו להבין בזה? יכול להיות ששיקולים זרים יכנסו להחלטה על איזו תעשיה להגן. 
· הגנה מפני מחירי היצף (דמפינג). מדינה מייצאת אלי מוצר, מוצר שמיוצר במקביל ע"י יצרנים מקומיים, אך הייצוא נעשה במחירים נמוכים ממחירי העלות העצמית שלה. מטרת מחירי ההפסד היא להרוס את התעשייה המקומית שלי. ברגע שיפלו היצרנים המקומיים שלי ולא תהיה עוד אלטרנטיבה מקומית – תעלה המדינה המייצאת את המחירים ותרוויח. במקרה זה מותר לי להגן על עצמי ע"י הטלת מכסי מגן / מכסות ייבוא. 
מחירי היצף זו הוזלה מלאכותית של המחיר – המחיר נמוך לא בשל יתרון יחסי (זול לייצר) אלא כדי להרוס תעשיה מקומית. 

· אם המדינה המייצאת מסבסדת את מוצר הייצוא. המדינה נותנת סובסידיה ליצואנים שלה, מה שמאפשר להם להוריד מחירים. מותר לי להתגונן ע"י פעולה מקזזת – הטלת מכס מגן בגובה הסובסידיה שניתנה שם. 

עוד צידוקים, הם אינם מוצדקים:

· מניעת אבטלה. מסחר בינ"ל מבוסס על הדדיות. אם אני רוצה לצמצם את האבטלה אצלי ע"י הטלת מכסות מגן ליבוא: אני אכן משפר את מצב התעסוקה אצלי אבל במקביל פוגע במדינה ממנה אני מייבא (מייצא את האבטלה שלי אליה). המדינה הנפגעת תטיל מכסי מגן על המוצרים שאני מייבא ממנה ( אני אעלה את המכס שוב ( היא שוב תעלה מכסי מגן ( בסופו של דבר צמצמנו את המסחר הבינ"ל עד לאפס כמעט. 
זה מה שקרה בין שתי מלחמות העולם. המדינות רצו לרושש האחת את השניה אבל בפועל רוששו את עצמן. 

· עידוד ייצור מקומי – יש מקום לעודד ייצור מקומי כשיש יתרון יחסי (ורק אז). ואם יש יתרון יחסי למה להתערב? אין צורך לתת הגנה לתעשיה אם יש לה יתרון יחסי.
· הגנה על תעשיות סניליות. מול תעשיות ינוקא ישנן תעשיות סניליות. אם היה לי יתרון יחסי בענף מסוים והיתרון הזה עבר ממני למדינה אחרת (לאנגליה היה יתרון יחסי בענף הטקסטיל שעבר למדינות מתפתחות). אם זה עבר (זו תעשיה סנילית) – אין מה להגן עליה בכח. אסור להתבצר בתעשייה סנילית, צריך לחפש ענפים אחרים בהם יש לי יתרון יחסי.
· הקטנת תלות באחרים. חשש משעות חירום שיסגרו את היבוא (שלא יעשו שוב אמברגו). נימוק נכון אבל לא כלכלי. 
קביעת שער חליפין

עד עכשיו החליפין היה באמצעות חסר חליפין טבעי (ברטר). בפועל ישנם מטבעות שונים בעולם והיבוא והיצוא נעשה ע"י שערי חליפין. שער חליפין זה מחיר של מטבע אחד במונחי מטבע אחר. בשיטה הישראלית – שער חליפין זה כמה עולה יח' מט"ח במונחי מטבע מקומי (כמה עולה דולר בשקלים, יח' יורו בשקלים). בשיטה הבריטית – שער חליפין זה כמה עולה יח' מטבע מקומי ביחידות מט"ח (כמה עולה פאונד בריטי בדולרים). 
שער חליפין זה מחיר. מחיר יכול להשתנות (לעלות / לרדת):

פיחות – מחיר יחידת המט"ח במונחי מטבע מקומי עולה. פיחות של המטבע המקומי: היה 1$ = 4 ₪, עכשיו 1$ = 5 ₪. כח הקניה של המטבע המקומי במונחי מט"ח פחת. ב 1 ₪ יכולתי לקנות 25 סנט של דולר אמריקאי ועכשיו אני יכול לקנות רק 20 סנט. 
תיסוף / ייסוף – כח הקניה של המטבע המקומי במונחי מט"ח עולה. ב 1 ₪ אני יכול לקנות יותר סנטים של הדולר האמריקאי. 

שתי שיטות לקביעת שער חליפין:

1. שער חליפין נייד – הביקוש וההיצע בשוק (כוחות השוק) הם שיקבעו את שער החליפין. הביקוש – יבואנים, היצע – יצואנים. השער שנקבע בנק' המפגש הוא נייד כי כל שינוי קטן בביקוש או בהיצע גורר פיחות או תיסוף במטבע המקומי. 
2. שער חליפין קבוע – שער החליפין יקבע בצורה אדמיניסטרטיבית. אדמיניסטראטור בעל כח שלטוני קובע שער חליפין ויכול לשנותו (לעשות פיחות / תיסוף). שער החליפין ייקבע במחיר נמוך ממחיר P0 שייקבע ע"י כוחות השוק. 
שוק המט"ח בשיטה הישראלית:

הביקוש למט"ח נובע בראש ובראשונה מהיבואנים. הם קונים את המוצרים בחו"ל, ובחו"ל מבקשים מהם רק $. כדי לממן יבוא הם צריכים לממן דולרים.

בשער חליפין נמוך (1 ₪ = 1$) שווה לייבא ולא לייצר. סחורות: מקרר שעולה 500$ עולה ליבואן בשקלים 500 ₪ ( זול יותר לייבא אותו מייצור מקומי (לא נתייחס לרווחי היבואן)
. שירותים: יבוא שירותים זה תיירות יוצאת. נעדיף ליסוע לחופשה בחו"ל במקום לחופשה בארץ. 
בשער חליפין גבוה (1 ₪ = 10$) שווה לייצר ולא לייבא. סחורות: מקרר שעולה 500$ יימכר בארץ ב 5,000 ₪. תהיה העדפה למוצרים מקומיים. 
עקומת הביקוש למט"ח יורדת משמאל לימין: בשער חליפין גבוה הכמות המבוקשת למט"ח קטנה, בשער חליפין נמוך כמות המט"ח המבוקשת גדולה. 

היצע המט"ח נובע מהיצואנים. הם מכניסים מט"ח. 
בשער חליפין נמוך לא שווה לייצא. סחורות: בשער חליפין נמוך מוצר מיוצא יהיה זול לעומת מוצר מקומי. שירותים: ייצוא שירותים זה תיירות נכנסת. אם תייר יקבל בעבור 1$ שיביא לארץ 1 ₪ ( ישראל מאוד יקרה בשבילו (לא שווה להביא דולרים).

בשער חליפין גבוה שווה לייצא ולא למכור לשוק המקומי. סחורות: ככל שיעלה שער החליפין היצואן יעדיף לקנות דולרים (לייצא) ( מוצרים מיובאים יחגגו על חשבון מוצרים מקומיים (לא מובן לי). שירותים: תייר שבשביל 1$ יקבל 10 ₪ ( ישראל זולה בשבילו (שווה להביא הרבה דולרים). 
עקומת ההיצע למט"ח תראה הפוך מהביקוש למט"ח (שיקולי היצואנים הפוכים לשיקולי היבואנים). ליצואנים – ככל ששער החליפין גבוה כך גדלים רווחיהם. עקומת ההיצע למט"ח עולה מימין לשמאל: בשער חליפין נמוך היצע המט"ח קטן, בשער חליפין גבוה היצע המט"ח גדול. 
שיווי משקל התחלתי E. 
שינויים בביקוש ובהיצע הם שקובעים את שער החליפין: 
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1. העדפה למוצרים מקומיים או יבוא
בשנה מסוימת רמת המחירים בארץ עלתה ב 10% ובחו"ל נותרה ללא שינוי. כדי לקנות מוצר מקומי צריך לשלם יותר (10% יותר), מחירו של מוצר מיובא לא השתנה. יחס המחירים בין המוצר המקומי והמיובא השתנה לרעת המקומי ( תהיה נטייה להעדיף את המיובא על פני המקומי. ההעדפה למיובאים תביא לתזוזת הביקוש למט"ח: D0 ( D1. זה כשלעצמו יגרום לפיחות (כח הקניה של השקל במונחי מט"ח ירד). מאחר שהמחירים המקומיים עלו ב 10% גם המוצר המקומי יעלה מחירו, ההיצע יזוז S0 ( S1. שיווי משקל חדש – E1. 
אם בארץ אין עליית מחירים ובחו"ל יש ( יהיה תיסוף של המטבע המקומי (בשקל ניתן לקנות יותר יחידות מט"ח). 
2. ריביות
ריבית על המטבע המקומי / מט"ח תגרום לתנודת הון ממדינה למדינה.
הריבית על המטבע המקומי ירדה ועל הדולר עלתה. על הפיקדונות בשקלים אני מרוויח פחות, אם אשקיע בדולרים ארוויח יותר. זה ישנה את ההחלטה שלי באיזה מטבע להשקיע – אמיר שקלים (ריבית נמוכה) בדולרים (שמניבים ריבית גבוהה). הביקוש לדולר יעלה (D0 ( D1) וההיצע לדולר ירד (S0 ( S1). שתי הפעולות, שכל אחד מהן גורמת לפיחות, גורמות שתיהן יחד לפיחות. 
אם הריבית על השקל תעלה והריבית הדולרית לא תעלה ( יהיה תיסוף של המטבע המקומי ( מט"ח מחו"ל יזרום לארץ כדי ליהנות מהריבית הגבוהה על השקל. 
3. ציפיות
ציפיות לשינוי בשער החליפין. מספיק שאתה מצפה שהשקל יפוחת והוא באמת יפוחת. ציפיות המממשות את עצמן. 

היום היבוא והיצוא בקושי מסבירים 2% מתנודות המט"ח. 98% מהתנודות נקבעים ע"י ספקולנטים שרוצים להרוויח. 

שינויים בשער החליפין כתוצאה מקביעה אדמיניסטרטיבית: 
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אם היה שוק חופשי למט"ח שערי חליפין היו נקבעים ברמת E0, $0. הממשלה מחליטה שזה שער חליפין גבוה מידי (משפיע על מדד המחירים לצרכן שיעלה. המדד (, העובדים דורשים יותר שכר, במיוחד בתקופה של תוספת יוקר). לממשלה ישנם חובות צמודים למט"ח – החוב עולה. 
הרבה מחירים נקבעים בדולרים. תהיה אינפלציה. ולכן מחליטים לא להתייחס לשוק ולקבוע שער חליפין ברמה נמוכה יותר. קובעים מחיר מקסימום למט"ח (כאילו מחיר מקסימום, למעשה זה מחיר אחד ויחיד). קובעים שער חליפין רשמי במחיר E1. במחיר זה הכמות המבוקשת היא לפי A – עודף ביקוש למט"ח (ההיצע הוא B). שער החליפין ייקבע $2.
עודף ביקוש מחייב לעשות קיצוב ופיקוח: היצואנים מכניסים מט"ח (בכמות $2) ויש לחייב אותם למכור אותו לרשות ממשלתית (בנק ישראל), הרשות היא שתנהל את המט"ח. לסתם אדם אסור להחזיק חשבון מט"ח, לכן אם אושר לך לקנות מט"ח – תקנה אותו מבנק ישראל בשער הרשמי שנקבע. בנק ישראל למעשה עושה קיצוב של המט"ח בין היבואנים והנוסעים לחו"ל (שסה"כ הביקוש שלהם למט"ח – $1). אף אחד לא מקבל את הכמות שהוא רוצה וכך מתפתח שוק שחור. בשוק השחור מתנהל שער חליפין אחר (שנקבע ע"י ביקוש והיצע). 
במשך הזמן בגלל שהאינפלציה בארץ עלתה יותר מחו"ל הביקוש למט"ח (, הפער בין הביקוש וההיצע ( ואחת לתקופה היו מכריזים על פיחות (שר האוצר היה קובע את שער החליפין בעזרת תכנית כלכלית). לפעמים היו עושים פיחות של עשרות אחוזים וגורמים לזעזוע במשק. 
ברור שבין שתי השיטות לקביעת שער חליפין ישנן שיטות ביניים.

הגורמים המשפיעים על היבוא והיצוא

יצוא X (Export) הוא פונקציה של:

· רמת הפעילות הכלכלית / רמת החיים בחו"ל. ככל שרמת החיים בחו"ל ( זה משפיע לטובה על הייצוא הישראלי. Y זו רמת הפעילות הכלכלית. YF זו רמת המחירים בחו"ל. ככל ש YF גדול יותר ( הייצוא גדול יותר.

· רמת המחירים בארץ לעומת בחו"ל. P זה רמת המחירים. PD זו רמת המחירים בארץ (Domestic), PF זו רמת המחירים בחו"ל. ככל שהיחס 
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· שער החליפין. Ex (Export). ככל ששער החליפין יהיה גבוה ( יעודד יותר ייצוא (4 ₪ במקום 4.6 ₪ ויהיה יותר ייצוא). 
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שיעור השינוי בייצוא X זו פונקציה של:

· שינוי רמת החיים בחו"ל (שיעור הצמיחה בכלכלה העולמית). צומחת ( ייצוא גדל. שינוי רמת החיים בחו"ל 
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· שיעור האינפלציה בארץ לעומת חו"ל. אם בארץ האינפלציה 10% ובחו"ל 0% ( הייצוא נפגע. אם האינפלציה בחו"ל > מהאינפלציה בארץ ( עידוד הייצוא. שיעור האינפלציה Inf. 
· פיחות / תיסוף המטבע. מפוחת ( מעודד ייצוא, מתוסף ( פוגע בייצוא.
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שיעור השינוי ביבוא M \ Z (Import) הוא פונקציה של:

· שינוי ברמת הפעילות הכלכלית בארץ. רמת הצמיחה הכלכלית בארץ. ככל שהיא גבוהה ( הייבוא לארץ גדל.
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· אינפלציה בארץ לעומת חו"ל. ככל שבארץ האינפלציה בשיעור גבוה בהשוואה לחו"ל ( היבוא לישראל יגדל. יחס המחירים משתנה לרעת המחירים בארץ. 
· פיחות / תיסוף המטבע. מה קורה למטבע המקומי. אם הוא מתוסף ( היבוא יגדל (מחירי היבוא במונחי המטבע המקומי זולים יותר). אם המטבע מפוחת ( ייקור המוצרים המיובאים ולכן ממדי היבוא קטנים. 

[image: image14.wmf])

,

,

(

תיסוף

פיחות

Inf

Y

Y

f

Z

Z

D

D

D

=

D


מאזן התשלומים

חשבונאים מדברים על חובה וזכות. כלכלנים מדברים על הוצאות במט"ח (במקום חובה) והכנסות / תקבולים במט"ח (במקום זכות). 

מאזן תשלומים מסכם את כל העסקאות שביצעה המדינה עם כל העולם (במט"ח) לתקופה מסוימת. 
עסקאות – יבוא / יצוא של סחורות ושירותים, השקעות של משקיעים זרים בארץ / ישראלים שמשקיעים בחו"ל, אשראי / הלוואות, מענקי סיוע שהתקבלו / סיוע שאנחנו נתנו בחו"ל. 

מאזן תשלומים – ישראל, לשנת 2004 (במיליארדי דולרים)

	חובה / הוצאות במט"ח
	זכות / הכנסות במט"ח
	עודף (+) / גירעון (-)

	א.  חשבון הסחורות והשירותים
	
	

	יבוא סחורות                             39

יבוא שירותים                           20
סה"כ                                         59 
	יצוא סחורות                                 36

יצוא שירותים                               16
סה"כ                                             52 
	(3)

(4)

(7)

	ב.  חשבון העברות החד צדדיות
	
	

	מענקים, תרומות וכו' שניתנו    1 
	מענקים, תרומות וכו' שהתקבלו    7
	6

	ג.  החשבון השוטף                           60
	                                                              59
	(1)

	ד.  חשבון ההון
	
	

	השקעות בחו"ל

הלוואות לחו"ל 
	השקעות מחו"ל

הלוואות מחו"ל
	


1. חשבון הסחורות והשירותים
הוצאות – תיירות יוצאת זה יבוא שירותים, העסקת עובדים זרים בארץ זה יבוא שירותי עבודה, לקיחת הלוואות מחו"ל ותשלום ריבית עליהן זה יבוא שירותי הון. 
הכנסות – התקבולים שנתקבלו.

עודף יבוא סחורות של 3 מיליארד – במינוס כי המדינה הוציאה יותר מט"ח ממה שהכניסה. עודף יבוא שירותים של 4 מיליארד. הגרעון הכולל מסתכם ב 47 מיליארד. בשנת 2004, מהפעילות השוטפת, היו חסרים לי 7 מיליארד. 

X (יצוא סחורות ושירותים) = 52; Z (יבוא סחורות ושירותים) = 59. 

עודף יבוא: ההפרש בין Z ו X, Z>X. המדינה הוציאה על היבוא יותר ממה שהכניסה מהיצוא. צריך למצוא לזה מקורות מימון. ומס זה לא אמצעי מימון (מס זה בשקלים, חסרים למדינה דולרים).
3 אפשרויות למימון עודף יבוא: (העברות חד צדדיות – מענקים, תרומות, מגביות. קיבוץ נדברות בחו"ל. מקבלים ואין צורך להחזיר  (הלוואות מחו"ל / השקעות זרות בארץ – שתיהן מזרימות מט"ח  (קיטון ביתרות המט"ח – אם יש חסכונות מהעבר (יתרות מט"ח) שיממנו את פעילות ההווה. 
2. חשבון העברות החד צדדיות
מונח יפה לקבצנות ושנור. 
חובה – המדינה נותנת לחו"ל. קודם נוצר גירעון יבוא של 7 מיליארד. פה יש לי מצב בו החלק הארי של הגרעון ממומן מהמקור הנוח ביותר – העברות חד צדדיות ("אבא אני צריך כסף"). 
3. החשבון השוטף
סיכום ביניים של א + ב. החלק החשוב ביותר של מאזן התשלומים. נשארה בעיה מימונית קטנה – 1 מיליארד (כסף קטן במונחי המדינה). את זה ניתן לממן מחשבון ההון (הלוואות מחו"ל) ובתוכו אפשרות לשינוי יתרות המט"ח. 
4. חשבון ההון
הכנסות – אינטלים למיניהם שהגיעו לארץ. 
הוצאות – ישראלים שקוהים נדל"ן בחו"ל.

מצב בו השקעות בחו"ל > השקעות מחו"ל ( העודף יכול לממן חלק מהגירעון השוטף. השקעות לא מחזירים. 

הלוואות מחו"ל מזרים מט"ח למימון. הלוואות לחו"ל כוללות פירעון חובות לחו"ל. 

נניח מצב בו חשבון ההון בהוצאות הוא 9 מיליארד ובהכנסות 10 מיליארד ( נשאר עודף של 1 מיליארד ( מימון החשבון השוטף. 

מצב בו הכנסות > הוצאות ( נוצר גידול ביתרות המט"ח. 

מצב בו הכנסות < הוצאות ( נוצר קיטון ביתרות המט"ח. 

יחידה 11 – מאקרו סקירה כללית

במיקרו מדברים על יחידות כלכליות קטנות: משקי בית מול פירמות. ביקוש מול היצע. 
במאקרו מדברים על כלל המשק כיחידה אחת. ובמונחים "גדולים": אינפלציה, דיפלציה, תקציב ממשלה, גירעון / עודף בתקציב, מאזן תשלומים, צריכה ציבורית, צמיחה, שערי ריבית...

תוצר לאומי גולמי (תל"ג)

תוצר זהו המושג החשוב במאקרו. תל"ג בודק את היקף הפעילות במשק. 

תוצר לאומי גולמי Gros National Product (GNP).

התל"ג הוא סה"כ השווי הכספי (המדידה במחירי שוק) של הסחורות והשירותים (לשימושים סופיים) שיוצרו ע"י גורמי הייצור של המשק במשך תקופת זמן מסוימת (בד"כ שנה). 

סחורות ושירותים שיוצרו – לא מכירות. רק ייצור. אם יש לי מפעל שייצר ולא מכר – הייצור זה פעילות כלכלית (גם אם זה למלאי). מה שקובע זה הייצור ולא המכירות. גידול במלאים זה חלק מהפעילות הכלכלית. 

יוצרו ע"י ג"י של הלאום – עבודה (L) והון (K). L ו K ייצרו סחורות ושירותים. הכל נמדד יחד בערך כספי. ערך כספי של מחירי שוק הכוונה היא למחירים לצרכן ולא לפי עלות ליצרן (מחיר שהצרכן קונה בו). 

לשימושים סופיים – המוצר / שירות הולך למשתמש הסופי. לא עשו איתו פעולת ייצור נוספת. מתעלמים ממוצרי ביניים וחו"ג. אם היינו כוללים בתוך המדידה גם אותם היינו סופרים אותו הדבר כמה פעמים (ניפוח הפעילות הכלכלית). אם את השולחן (מוצר סופי) היינו סופרים כעץ, פוליטורה, הרכבה וכוללים את הפעילות של כולם יחד ( היינו סופרים את השולחן כמה פעמים. לכן לוקחים רק את השולחן במחיר בו הוא נמכר למשתמש הסופי.
אם המוצר מיועד ליצוא – זה מוצר מוגמר. מבחינת המדינה שקנתה זה חו"ג. 

מה שקובע אם המוצר הוא שימוש סופי או לא זה סוג המשתמש (ולא סוג המוצר). מלח יכול להיות מוצר סופי וחו"ג: אני קונה מלח שולחני הביתה – זה מוצר סופי; משחטת עופות קונה מלח כדי להמליח את העופות – זה חו"ג ולא מוצר סופי. לא המלח שקובע אלא מי שקנה אותו קובע. 

חו"ג שבא מחו"ל לא שייכים לתל"ג המקומי – הם ייוצרו ע"י ג"י של לאומים שונים. יבוא מסין שייך לתל"ג של סין. 

שירותים נמדדים כחלק מהתל"ג. 

מדידת תל"ג
יש יותר מדרך אחת למדוד תל"ג:

1. מדידה בפועל של התוצר. תוצר בפועל. נבדוק מהם הכמויות של המוצרים הסופיים שיוצרו (בשנה מסוימת) ונכפיל במחירי השוק. נסכום הכל יחד ונקבל תל"ג.
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  a, b זה מוצרים (שקיות חלב, שולחנות).
2. סכימת ערך מוסף גולמי של ג"י של הלאום. תל"ג כלפי יחידות כלכליות – לכל יחידה כלכלית נמדוד מה הערך השולי המוסף שלה. 
כדי לחשב ערך מוסף גולמי מעבדים את דו"ח רוה"ס:

· הסעיף הראשון של כל רוה"ס – הכנסות ממכירות. הסעיף כולל כמה יחידות מכרה החברה * מחיר השוק. בסעיף רשום 800 מיליון. 
· בודקים האם באותה שנה היה שינוי במלאי. נניח שמצאנו שהיה גידול במלאי (מ.ס. > מ.פ.) של 10 מיליון. 
· הכנסות ממכירות + גידול במלאי זה לא הערך המוסף של החברה. החברה היתה צריכה לקנות תשומות מחברות אחרות, חלקן בארץ וחלקן בחו"ל. את כל התשומות שקנתה (חו"ג ושירותים) יש להוריד מהסכום. תשומות קנויות 510 מיליון. 
הכנסות ממכירות
    800
גידול במלאי

     10



  
    810

תשומות קנויות              (510)

ערך מוסף גולמי
    300

ערך מוסף גולמי של הפירמה – 300 מיליון. זה מה שתרמה הפירמה לפעילות הכלכלית באותה שנה. 

אותו חשבון עושים גם ליצרני התשומות. סוכמים את כל הערכים המוספים ומקבלים תל"ג. 

דוגמה:

משק מייצר שולחנות. כדי לייצר שולחן ישנם שלבים בייצור:

	מפעלים
	מכירות
	
	תשומות קנויות
	ערך מוסף גולמי
	

	כורת עצים בע"מ
	20
	
	-
	20
	

	מחסן עצים בע"מ
	30
	
	20
	10
	

	נגריה בע"מ
	50
	
	30
	20
	

	בוטיק השולחן בע"מ
	100
	
	50
	50
	


הנחה – כל מה שיצרו גם מכרו (מ.ס. = מ.פ.).
המכירות של כורת העצים הן התשומות הקנויות של מחסן העצים. המחסן "מטפח" את העצים שקנה ומוכר אותם ב 30 לנגריה. הנגריה את מה שיצרה מוכרת ב 50 לבוטיק השולחן (חנות ברחוב הרצל שמוכרת למשתמש הסופי). הבוטיק רוצה להרויח וקובע מחיר מכירה 100. 
חישוב התל"ג:

ע"פ מדידת התוצר בפועל – התוצר הוא למשתמש הקצה. מתעלמים מחו"ג ומגורמי הביניים. רק החנות ברחוב הרצל נספרת בתל"ג – התוצר הוא 100. 

ע"פ סכימת ערך מוסף גולמי – לכל מפעל ערך מוסף גולמי משלו. סכימת כל הערכים המוספים (20+10+20+50) חייב לתת 100. 

אם סוכמים נכון שתי הגישות נותנות אותו מספר. 

נחזור לדו"ח הרוה"ס של הפירמה:

יש פחת. פחת זו טכניקה חשבונאית (האמת היא שצריך למדוד בלאי ולא פחת. אם לא יודעים להעריך בלאי פיזי לוקחים פחת חשבונאי).

את הפחת מורידים מערך המוסף הגולמי שחושב. הפחתת הפחת נותנת ערך מוסף נקי. 

ערך מוסף גולמי

300
פחת (בלאי)
             (100)
ערך מוסף נקי

200
סכימת ערך מוסף נקי נותנת מושג חדש – תל"ן. תוצר לאומי נקי. Net National Product (NNP). 
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  D=פחת (Depreciation). 
שער חליפין קבוע





שער חליפין נייד



















































































� מחיר מוצר מיובא תלוי במחיר המוצר בחו"ל ובשער החליפין.





PAGE  
כלכלה 9
‏25/03/2008
עמוד 10 מתוך 10

_1206804695.unknown

_1206805656.unknown

_1206963047.unknown

_1206972033.unknown

_1206805055.unknown

_1206804029.unknown

_1206804572.unknown

_1206803222.unknown

