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כלכלה

שיעור מס' 4

תאריך: 24.2.06
יחידה 4 – היצע (המשך)
עקומות ההוצאה של הפירמה (המשך)
הפירמה כ"כ קטנה שאיננה משפיעה על מחיר המוצר.

MC – שינוי בהוצאה הנובע מייצור יח' נוספת אחת, או פחות יח' אחת.
[image: image28.emf]
MC = minAVC
MC = minATC
כמות התפוקה יכולה להיות מסומנת Q או X. 

PX0 – זהו מחיר שוק למוצר. כל יח' מיוצרת ניתן למכור במחיר זה. השאלה היא – כמה יח' כדאי לייצר? מהי כמות היחידות שצריך לייצר מתוך מטרה להפיק מקסימום רווח? Q0. מייצרים בנק' בה מתקיים שוויון PX0=MC מייצרים יחידות עד שמגיעים לשוויון בין מחיר השוק ובין העלות השולית לייצור יחידה. כמות Q0 תבטיח מקסימום רווח. 
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ייצור Q0 מבטיח רווח (π) = הפרש בין פדיון (TR) והוצאות (TC)  
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[image: image5.wmf]0

*

Q

ATC

= סה"כ ההוצאות
J זו עלות ממוצעת לייצור יחידה. מותחים קו ל M ומתקבל הרווח (מלבן PX0GQ0). 
יש רווח אבל עדין לא הוכחנו שהוא מקסימלי. נוכיח שהוא מקסימלי על דרך השלילה – נגדיל / נקטין את הייצור (Q) אם הרווח יגדל סימן שלא היינו ברווח מקסימלי. מצאנו שאם מקטינים כמות מיוצרת הפדיון קטן במחיר היחידה ואם מגדילים כמות מיוצרת – גדלות ההוצאות יותר מהרווח (שוחקים את הרווח). מסקנה –  Q0 זו הכמות האופטימלית = תפוקה אופטימלית – התפוקה המבטיחה מקסימום רווח (מקסימליזציה של רווח).
PX1 – ב PX0 יש רווח – ענף רווחי. יזמים שאינם בענף יכנסו – כניסת הפירמות תגדיל את התפוקה בשוק ( מחיר השוק ירד (ויהיה PX1). האם במחיר הזה כדאי לפירמה להמשיך לייצר? ואם כן – מהי הכמות האופטימלית? מייצרים בנק' בה מתקיים שוויון PX1=MC ממנה מורידים אנך Q1. 

האם להמשיך לייצר Q1 או לסגור את המפעל?

אם נסגור את המפעל (ייצור =0) מפסידים את ההוצאות הקבועות. הן קיימות גם אם לא מייצרים כלום (לא יוצאים עם הספינה להפלגה, עדין עלות הספינה ליום 40$). גודל ההפסד כגודל ההוצאות הקבועות. 

[image: image23.emf]אם נמשיך לייצר Q1 השאלה היא מה גודל ההפסד? אם ההפסד > סה"כ הוצ' קבועות ( נסגור את המפעל. אם ההפסד < סה"כ הוצ' קבועות ( נמשיך לייצר. 
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ב Q1 הפדיון הוא OPX1TQ1 וההוצאות הן PX1TZN. אם סוגרים את המפעל מפסידים את ההוצאות הקבועות (מסומן  ). 
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. מפסידים יותר מהחלופה של הייצור ( ולכן צריך להמשיך לייצר. 
PX2 – התחרות נמשכת והמחיר קרס ל PX2. במחיר הזה נפסיק לייצר, כי אם מייצרים מפסידים גם את הקבועות וגם את המשתנות. אם נסגור נפסיד רק את הקבועות. 

מסקנות:

במחיר PX0: PX0>minATC. במחיר זה כדאי להמשיך לייצר כי יש רווח. מכסים הוצ' קבועות + משתנות ונשאר רווח. כמה לייצר? התפוקה שבה מתקיים שוויון בין מחיר שוק של המוצר ובין התפוקה השולית. 

במחיר PX1: minATC>PX1>minAVC. במחיר זה להמשיך לייצר לפי השוויון בין מחיר שוק של המוצר ובין התפוקה השולית. אמנם לא מכסים את כל ההוצאות, אבל מכסים משתנות וחלק מהקבועות. ממזערים הפסד. מייצרים עד היום בו צריך לחדש קבועות (יום אחד צריך להחליט להחליף את הספינה בחדשה). ברגע שצריך להחליט על חידוש הקבועות ( ההחלטה היא לא לחדש. לכן – נמשיך לייצר בטווח הקצר (=כל עוד ג"י קבועים קיימים). בטווח הארוך לא נחדש ג"י קבועים ( לא נפעל בטווח הארוך. 
במחיר PX2: minAVC>PX2. במחיר זה לא לפעול, גם לא בטווח הקצר. אפילו את המשתנות לא מכסים במקום זה. יש לפרוש מהייצור מיידית (כך ההפסד יהיה קטן יותר). 
אם המחיר מעל minATC נייצר לפי שוויון PX=MC. גם בטווח הקצר וגם בטווח הארוך.

אם המחיר בקטע בין minATC ו – minAVC נייצר רק בטווח הקצר וננהל מדיניות פרישה מהענף לטווח הארוך.

אם המחיר נמוך minAVC לא נייצר בכלל. 

עקומת ההיצע של הפירמה הבודדת
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אם המחיר מתחת ל B – לא מייצרים. נפעל רק אם המחיר מעל B. 
המחיר מעל B. כמה לייצר? כל עוד מתקיים השוויון PX=MC (מסומן). הקו הזה הוא למעשה עקומת ההיצע (S) של הפירמה הבודדת הפועלת בתנאי תחרות משוכללת בטווח הקצר. 

תנאי תחרות משוכללת – ריבוי צרכנים קטנים וריבוי פירמות קטנות שקונים / מייצרים כל כך מעט כך שאף אחד לא משפיע על מחיר המוצר.

טווח קצר כי לקחנו אותה מנק' B. (B=minAVC). בטווח הארוך נפעל רק מ A ומעלה. 

עקומת ההיצע של הפירמה הבודדת הפועלת בתנאי תחרות משוכללת בטווח הקצר היא למעשה עק' MC מ minAVC ומעלה. 

נקודה B נקראת נקודת הסגירה של הפירמה לטווח הקצר. מתחתיה לא אפעל. 

נקודה A זו נקודת הסגרה של הפירמה לטווח הארוך. אם המחיר יהיה מתחת ל A נערך לסגירה בטווח הארוך. 

עקומת ההיצע עולה משמאל לימין בגלל תפוקה שולית פוחתת.
משפיעים על עקומת ההיצע של הפירמה הבודדת (גורמים לתזוזתה):

1. שיפורים טכנולוגים – יזיזו ימינה ולמטה

2. מחיר ג"י משתנים (מחיר העובד) – הוזלה תזיז את העקומה ימינה ולמטה
עקומת ההיצע הענפית
הענף מורכב מהרבה פירמות קטנות ועקומת ההיצע הענפית היא מצרפית. 

הענף שלנו יורכב משלוש פירמות, מחירי ג"י משתנים זהים לכולן:
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העקומה המצרפית נסכמת סכימה אופקית.  במחיר P0 מה הכמות שכל פירמה תייצר ותמכור? שלוש הפירמות יחד ירצו למכור: Q=qA+qB+qC. הכמות של כל הענף מורכבת מהכמויות של כל פירמה ופירמה רוצה למכור. 
נעלה את המחיר ל P1 ונקבל את עקומת ההיצע הענפית:
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נבחין בין שינוי בכמות המוצעת ובין שינוי בהיצע:

שינוי בכמות המוצעת נגרם בגלל שינוי במחיר המוצר. תזוזה מנקודה אחת לשניה על אותה עקומת היצע.

שינוי בהיצע נגרם בגלל שינוי בטכנולוגיה או שינוי במחיר ג"י משתנים או שינוי במספר הפירמות הפועלות בענף (האחרון – אם מדובר על עקומת היצע ענפית). תזוזה של העקומה כולה. 

גמישות עקומת ההיצע

אותה נוסחה של גמישות הביקוש מתאימה לבדיקת גמישות עקומת ההיצע. רק Ed הופך ל Es. 

גמישות ההיצע = 
[image: image10.wmf]שיעור
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הגמישות יכולה לנוע בין 0 ל – ∞. היא תמיד חיובית (להבדיל מגמישות הביקוש שצריכה להיות שלילית, מחיר ( כמות ().
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גמישות 0 (מסומן) – מחייב שהשינוי בכמות תהיה אפס. עקומת היצע בלתי גמישה לחלוטין. גמישות אפס לכל אורכה. דוגמאות: (מכירה פומבית – מציע מוצר במחיר מסוים ולא נוקב במחיר מינימום. מוכר את הציור האחד למרבה במחיר. אם יש מחיר מינימום העקומה תתחיל מגובה מסוים ולא מאפס. (כל מכרז נראה כך (טלוויזיה החל ממחיר X). (כשמוכנים להפטר מתרופה בכל מחיר (בגלל מועד פג תוקף). (מכירת חיסול, מכירה בשוק בסוף יום שישי – מוכנים להפטר מהסחורה בכל מחיר. 
גמישות ∞ (מסומן) – מחייב שהשינוי במחיר יהיה אפס (מחיר קבוע, כמות לא). עקומת היצע גמישה לחלוטין. הגמישות לכל אורכה אינסופית. דוגמאות: (קביעת מחירים אדמיניסטרטיבית. גורם ממלכתי קובע מחיר ומתחייב למכור כל כמות שתידרש במחיר זה (מים, אנרגיה). (שיטת קביעת שער חליפין – גורמים ממלכתיים קבעו את השער (מס' לירות פר 1$) והבנק מתחייב למכור כל כמות במחיר הנקוב למי שזכאי (ימי הגבלת אחזקת הדולרים. אותו מחיר אם קונים 70$ או 700$). (מדינה קטנה שמייבאת מוצר מהשוק העולמי. למוצר יש מחיר בשוק העולמי (P0), הכמות שהיא מייבאת קטנה (הצריכה מהמוצר קטנה) ולכן כל כמות שתיובא לא תשפיע על מחיר המוצר בשוק. עקומת ההיצע של השוק מנק' מבטה של המדינה הקטנה – גמישה לחלוטין. מחיר חבית נפט – ישנו מחיר, אם ישראל תייבא יותר או פחות דלק היא לא תשפיע על המחיר. ארה"ב, כמדינה גדולה, כן משפיעה על המחיר. 
1 > גמישות > 0 (מסומן) – עולה בתלילות גבוהה מאוד. עקומת היצע בלתי גמישה. 

גמישות > 1 (מסומן) – עקומת היצע גמישה. 
אחד הדברים החשובים היכולים להשפיע על גמישות ההיצע זה טווח הזמן שנותנים לי לתכנון. הביאו כרגע תפוחים, יש למכור אותם, עקומת ההיצע תהיה S. אם יתנו לי שבוע לתכנון אוכל להחליט מאיפה להביא את התפוחים (מטעים שונים, ייבוא) והעקומה תשתנה ל S. 
צריכת החשמל – לחברת חשמל ישנו גבול הספק שהיא יכולה לייצר (Q), העקומה S. אם יתנו לה 20 שנה היא תבנה תחנות כח והיצע החשמל ישתנה ל S. 
פרק 5 – שוק

[image: image25.emf]שוק זה מקום מפגש בין קונים ומוכרים. כל מקום בו מתבצעות פעולות קניה ומכירה (יכול להיות דבר ערטילאי, אינטרנט). 

עקומת הביקוש של השוק מבטאת את רצון הקונים

עקומת ההיצע של הפירמות מבטאת את רצון המוכרים
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שני הגרפים זו סימולציה של שוק.
איך קובעים את המחיר? השוק פועל בשיטת ניסוי וטעייה. זורקים מחיר ולפי זה מתקנים. 

קובעים מחיר P0. המוכרים רוצים למכור לפי S – Q0, הצרכנים מבקשים לקנות לפי D – Q1. במחיר P0 נוצר מצב של עודף היצע. כמות מוצעת > כמות מבוקשת. מצב שמלחיץ את המוכרים, שמבינים שאם ימשיכו להתעקש על מחיר זה הם ישארו עם מלאים שירקבו. מוכר ראשון מוריד מחיר, השני מבין שאם הראשון הוריד – גם הוא חייב להוריד. כך מתחילה להתפתח תחרות בין המוכרים (בינם לבין עצמם). התחרות באה לידי ביטוי בלחץ להורדת מחירים. 

הצרכנים מצידם, כל עוד המחיר יורד, ממתינים ולא קונים. המחיר ירד והתקבל מחיר חדש – P1.  במחיר זה הביקוש > מההיצע והתקבל עודף ביקוש. עכשיו לחוצים הקונים. יש התגודדות מול המוכר, ישנו לחץ מצד הקונה שעד שיגיע תורו לקנות לא תישאר סחורה, והוא לוחש על אוזנו של המוכר שהוא מוכן לשלם יותר שרק ישמור לו סחורה. המוכרים מצידם בשלב זה לא מוכרים. ממתינים. 

עד מתי ממתינים? במוקדם או במאוחר כוחות השוק יביאו לכך שכתוצאה מהתחרות בין המוכרים (בינם ובין עצמם) ובין הקונים (בינם ובין עצמם) נגיע לנק' E. זוהי נקודת שיווי משקל. מחיר שיווי משקל P2 וכמות שיווי משקל Q4. כל עוד אלה הם התנאים לאף צד אין ענין להפר את המצב. מנוחה ונחלה. 
מאפייני השוק:

1. זהות המוצר – מוצר מסוים שכל היחידות של זהות, הומוגניות. כל העגבניות בכל הבאסטות זהות. הצרכן לא מסוגל להבדיל בין המוצרים (העגבניות של מוכר א' והעגבניות של מוכר ב') ואין לו העדפה למוכר מסוים.

2. ריבוי צרכנים שקונים את המוצר. כל אחד קונה יחסית כמות מזערית, כך שאף אחד לא משפיע על המחיר. 
3. ריבוי פירמות – כל פירמה מוכרת כמות מזערית ביחס לשוק ולכן איננה משפיעה על המחיר. 
בשוק של תחרות משוכללת כוחות השוק קובעים את המחיר. המחיר נקבע ללא מעורבות מוסדית (אף גורם מוסדי לא מתערב). גם אין איגודים (היצרנים אינם מאוגדים והצרכנים אינם מאוגדים). 

ברגע שנקבע מחיר שו"ש הוא הופך למחיר נתון P2. לצרכן זה המחיר הנתון: רוצה – קונה, לא רוצה – לא קונה. 

הצרכן רואה לנגד עיניו עקומת היצע גמישה לחלוטין. במחיר הזה הוא יכול לקנות 5 ק"ג או 20 ק"ג. כמו אותה מדינה קטנה המייבאת סחורות. למחיר הנתון שרואה הצרכן לנגד עיניו קוראים Price Taker. 

הפירמה רואה לנגד עיניה מחיר נתון והביקוש של הצרכנים במחיר זה הוא בלתי גמיש לחלוטין. גם כאן המחיר Price Taker. 

[image: image14.emf]Q

P

הצרכן רואה

S

Q

P

הפירמה רואה

D

Q

P

הצרכן רואה

S

Q

P

הפירמה רואה

D


כל הצרכנים + כל היצרנים קובעים יחד את המחיר. 

מה גורם להוצאה ממחיר שו"ש? תזוזה של אחת העקומות או שתיהן. מחיר המוצר לא זז סתם, אלא כתוצאה מתזוזה של עקומת הביקוש, ההיצע, או שתיהן יחד. אם אף אחת לא זזה – מחיר שו"ש לא ישתנה. 

תזוזת עקומת הביקוש

אחד הגורמים שהוחזקו קבועים (הכנסה כספית, מחירי מוצרים אחרים, טעם) משתנה ( ישנו שינוי בביקוש עקומת הביקוש משתנה ( שו"ש חדש. 

שינוי בהכנסה כספית:
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הכנסות הצרכנים גדלו. בהנחה שהמוצר הוא נורמלי העקומה תזוז ימינה ולמעלה D1 ונקבל שו"ש חדש: עליה במחיר וגידול בכמות הנמכרת (בכל מחיר ומחיר הכמות המבוקשת תגדל ולכן העקומה זזה ימינה ולמעלה). 

אם המוצר נחות העקומה תזוז שמאלה ולמטה – יביא לשו"ש במחיר נמוך יותר ובכמות נמכרת קטנה יותר. 

אם המוצר נייטרלי – לא ישפיע. 

שינוי במחירי מוצרים אחרים:

תחליפים – בשר קפוא ובשר טרי. 

פרסום שלילי אודות הבשר הקפוא: הרצון לקנות בשר קפוא יקטן ( עקומת הביקוש לבשר קפוא תזוז (D1) ( הביקוש לבשר טרי יגדל (D1) ( מחירו יעלה (P1).
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כמויות הבשר הקפוא במשק קטנות: ההיצע יקטן ( העקומה תזוז (S1) ( מחיר הבשר הקפוא יעלה  (P1) ( הכמות הנמכרת של הקפוא תרד (Q1) ( עובדים לצרוך בשר טרי ( הביקוש לטרי יעלה (D1) ( יעלו מחיר הטרי והכמות הנמכרת (P1, Q1). 
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[image: image26.emf]
כשהתנועה היא מכיוון ההיצע:
מחיר מוצר אחד עולה ומחיר מוצר שני עולה גם כן




הכמויות של שני סוגי הבשרים תקטן
במצב התחלתי שו"ש היה A. אחרי השינוי שו"ש הפך ל B. האם זה השפיע על הכנסות מוכרי הבשר הקפוא?
במצב התחלתי פדיון המכירות: TR = P0 * Q0
לאחר שינוי פדיון המכירות: TR = P1 * Q1
יש לבדוק שטחים ולראות מי גדול ממי ומהי גמישות של עקומת הביקוש. ברגע שנספק את הנתון לגבי גמישות הביקוש בקטע הזה (בין A ו – B):
· אם גמישות הביקוש =1 – הוצאות / תקבולי המוכרים ללא שינוי. פדיון ללא שינוי.
· אם גמישות הביקוש < 1 – סכום ההכנסות יגדל (המעבר מ A ל B יביא לגידול בהכנסות המוכרים). 
המחיר עלה מ P0 ל P1, נגיד ב 10%. כדי לקבל גמישות < 1 במונה (כמות) חייב להיות 5%. התקבל: מחיר עלה ב 10%, כמות קטנה ב 5% ( פדיון גדל. 
משלימים – דלק ומכוניות. (מכונית וביטוח חובה זו השלמה בגלל המחוקק. רוב ההשלמות בן בגלל הרגלים: נקניק – חרדל, צ'יפס – קטשופ). 

ישנן מדינות המפיקות נפט. אופ"ק זה קרטל (אין שום תחרות משוכללת). אחת מהחלטות הקרטל היא לצמצם את כמויות הנפט המופקות (קבעו מכסות והפיקו פחות חביות), צמצמו את כמות הדלק ל S1 ( המחיר עולה ל P1 ( צריכת הדלק קטנה ל P1 (הביקוש למכוניות יקטן D1 ( מחירי המכוניות ירדו P1. 
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2 גורמים יכולים לגרום לשינוי בעקומת ההיצע (S1) בטווח הקצר:

1. שיפור טכנולוגי – יביא לירידת המחיר בשוק ולעליית הכמות הנמכרת (ישנה רק אופציה של שיפור טכנולוגי).
2. מחיר ג"י משתנים שמשתמשים בהם בתהליך הייצור.
בשני המקרים יהיה אותו אפקט – הוזלת מחיר ועליה בכמות הנמכרת:
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S

1

D

S

0

Q

S

1

D

S

0


ההבדל בין טווח קצר וארוך

	טווח קצר (ט"ק):
	
	טווח ארוך (ט"א):

	לפחות ג"י אחד קבוע

יש הוצאות קבועות

מס' הפירמות הפועלות בענף נתון
	
	כל ג"י משתנים

כל ההוצאות משתנות

מס' הפירמות יכול להשתנות


השמדת סחורה

משמידים סחורה כדי למנוע קיטון בפדיון. 

עקומת ביקוש לעגבניות: ביקוש מאוד לא גמיש.
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השנה הראשונה גרועה בגידול העגבניות, אבל לשוק הגיעה כמות Q0 והפדיון בהתאם P0. 

שנה אחרי זה היתה שנה טובה לגידולי העגבניות, לשוק הגיעה כמות כפולה מהשונה הקודמת Q1 אבל המחיר הצטמק – P1. לכן, גם אם השנה היתה נפלאה – לא כל הסחורה תגיע לשוק. 
אם עקומת הביקוש בלתי גמישה – אל תביא את כל התפוקה לשוק.

אם נחלק לעניים במקום להשמיד – זה אמנם מאוד הומאני, אבל פועל נגד האינטרסים הכלכליים – העניים הם חלק מעקומת הביקוש, אם הם יקבלו עגבניות חינם הם יצאו מעקומת הביקוש ואני פוגע בעצמי.

שו"ש בטווח הקצר
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במצב שו"ש E: הצרכנים קונים כמות Q0 ומשלמים ליחידה P0. סה"כ הוצאות הצרכנים P0EQ0O.

אם הצרכנים היו קונים יחידה אחת בלבד הם היו מוכנים לשלם L. 
[image: image27.emf]אם היינו מוציאים מהצרכנים את המחיר שהיו מוכנים לשלם (ע"פ עקומת הביקוש שלהם) – סה"כ הוצ' הצרכנים על קניית המוצר היה השטח  
בפועל הצרכן שילם פחות ממה שהיה מוכן לשלם – שילם           . המשולש הזה נקרא עודף הצרכן. 
במצב שו"ש E: היצרנים מכרו כמות Q0 במחיר P0. סה"כ רווח היצרנים P0EQ0O.

אם היצרנים היו מוכרים יחידה אחת הם היו מוכרים לפי עקומת ההיצע והפדיון שלהם היה         . בפועל הם גבו P0EQ0O ונוצר עודף יצרן – שטח המשולש       .
בתחרות נוצר עודף צרכן ועודף יצרן. כל אחד משקף את הרווחה של כל צד. 

בשוק נאפשר מפגש בין צרכנים ומוכרים





כשמחיר ( כמות (
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